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Businessplan 

Unternehmensname:
1. Geschäftsidee 
Welches Produkt / Dienstleistung möchtet ihr herstellen oder anbieten?

Was ist das Besondere an eurem Produkt / eurer Dienstleistung?

2. Markt  – Chancen und Risiken

2.1 Kunden
Welche Kunden wollt ihr ansprechen (welches Alter, welche Preis- oder Qualitätsstufe,…)? 

Welchen Nutzen hat euer Produkt / eure Dienstleistung für eure Kunden?

2.2 Zulieferer und Partner 

Wer könnte euch bei der Herstellung oder dem Verkauf behilflich sein? Kennt Ihr Unternehmen, Bekannte oder Verwandte, die euch unterstützen könnten?
Welche Aufgaben werden direkt von eurem Unternehmen übernommen, bei welchen seid ihr auf die Zusammenarbeit mit Geschäftspartnern (Zulieferbetrieben etc.) angewiesen?

2.3 Konkurrenz/Wettbewerber

Wer bietet vergleichbare Produkte / Dienstleistungen wir ihr an? 

Was sind die Stärken und Schwächen eurer Mitbewerber?
Was habt ihr, was andere nicht haben? Worin liegt euer Vorteil?


3. Marketing (Mehr als Werbung)
· Geschäfts-/ Produktname:  

· In welcher Preislage wollt ihr euer Produkt / eure Dienstleistung anbieten? 

· Wo wollt ihr eure Produkte verkaufen (Vertriebsweg)?
· Wie und wo wollt ihr werben?
· Wie macht ihr euch bekannt? 
· Welche Verkaufsaktionen (Weihnachtsmarkt, Tag der offenen Tür etc… plant ihr?
· Bietet ihr euren Kunden einen besonderen Service?
4. Finanzen 
Kalkuliert eure Geschäftsidee, mit Schätzungen der jeweiligen Kosten, einmal durch:

	Kapitalbedarf

	Gegenstand
	Anzahl
	Einzelpreis
	Kosten in € geschätzt

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	Anlaufkosten* 
	

	Summe gesamt


* siehe: „Finanzplanung: Anlaufkosten“
	   Grundkapital - Finanzierungsquellen
	In € (geschätzt)

	Verkauf von Anteilen/Förderurkunden (erwarteter Gesamtbetrag)
	

	Werbepartnerschaften und Sponsoring
	

	Summe gesamt 
	€


	   Gewinn- und Verlustrechnung
	In € (geschätzt)

	Erwarteter Umsatz


	

	Erwartete Kosten 

(Produktion, Einkauf, Löhne, Steuern)


	

	Summe gesamt 
	€
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